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NOTATKA PRASOWA

Szkolenie z zakresu e-handlu adresowane jest do MSP sektora meblarskiego oraz wyposazenia
wnetrz i ma na celu zwiekszenie ich transgranicznej sprzedazy przez Internet

Konsorcjum w europejskim projekcie BOSS4SME, koordynowanym przez
CENFIM, jest w trakcie opracowywania platformy szkoleniowej online,
ktora bedzie sktadac sie z 42 kart szkoleniowych dla Menadzeréw
Sprzedazy Online

Ateny, 29 maja, 2018r.

Partnerzy w projekcie BOSS4SME - Boosting Online cross-border Sales for furniture and households SMEs
(http://www.boss4sme.com/), koordynowanym przez CENFIM — klaster meblowy i centrum innowacji
(www.cenfim.org), opracowali 42 karty szkoleniowe w celu uruchomienia kursu online z zakresu e-handlu dla
firm z sektora meblarskiego i wyposazenia wnetrz.

W ramach projektu BOSS4SME przygotowano kompletny kurs oraz tresci szkoleniowe dla profilu
zawodowego Menadzera Sprzedazy Online, ze szczegdlnym uwzglednieniem MSP w sektorze mebli
i wyposazenia wnetrz - producentdéw i sprzedawcow detalicznych. To profesjonalne narzedzie stuzy zdobyciu
umiejetnosci i wiedzy niezbednej do realizacji skutecznych strategii i praktyk w e-handlu we wtasnym
biznesie, a takze zwiekszeniu sprzedazy transgranicznej wykorzystujac do tego celu Internetu, jako kanatu
sprzedazy. Przygotowane karty szkoleniowe wspierajag rozwdéj umiejetnosci z zakresu: komunikacji,
dostepnych narzedzi marketingowych oraz systemoéw ptatniczych online.

Szesciu partnerdw w projekcie z czterech krajéw (Hiszpanii, Grecji, Wtoch i Polski) spotkali sie w Atenach, aby
omoéwic¢ postepy w projekcie poczynione w ostatnich szesciu miesigcach oraz dotychczasowe rezultaty.
W tym okresie, projekt BOSS4SME skoncentrowany byt na dokumentowaniu materiatéw szkoleniowych,
ktore beda podstawa kursu. Materiat ten sktada sie z 42 kart szkoleniowych z zakresu kluczowych aspektow
e-handlu dla firm z sektora i zostaty podzielone na 6 obszaréw tematycznych: 1) zamawianie, 2) ptatnosci,
3) dostawa, 4) komunikacja, 5) catos¢ ustugi, oraz 6) promocja.

Karty szkoleniowe zawierajg nastepujgce informacje:

e Uzasadnienie, dlaczego warto wdrozy¢ dany aspekt oraz opis jak tego dokonad.

e Opis, ktory zawiera checkliste walidacji wtasciwego procesu wdrozenia, wskazniki do pomiaru skali
sukcesu, sugestie dla innych departamentéw w firmie oraz wskazéwki zastosowania danego aspektu
w Twoim sektorze.

Powigzane karty.

Minimalny czas oraz koszty wdrozenia.

Korzysci oraz ewentualne minusy wynikajgce z wdrozenia.

Szacunkowy czas, aby osiggna¢ potencjalny zysk.

e Linki, materiaty wideo oraz dodatkowe zasoby.

e Inne bariery do rozwazenia (np. prawne, fiskalne, jezykowe, logistyczne, itd.).


http://www.boss4sme.com/
http://www.cenfim.org/
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42 karty szkoleniowe do wdrozenia kursu online z zakresu e-handlu dla firm z sektora meblarskiego
i wyposazenia wnetrz
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BOSS4SME 4th Transnational Meeling

Tresci szkoleniowe beda odpowiadac kryteriom ECVET i zostang wdrozone na platformie e-learningowej
zwanej e-Commerce Genie. Materiat bedzie dostepny w 5 jezykach: polskim, angielskim, hiszpanskim,
wtoskim i greckim. Bedzie mozliwos¢ dostosowania platformy do uczestnikdw, Menadzeréw Sprzedazy
Online, zgodnie z ich kompetencjami oraz charakterystyka i potrzebami ich firmy.

Poza CENFIM, dostawca szkolen i koordynatorem projektu, pozostatymi partnerami projektu sa: hiszpanskie
stowarzyszenia firm z branzy meblarskiej - AMIC oraz AMUEBLA, twdrca oprogramowania edukacyjnego -
grecki partner CCS, ekspert w zakresie jakosci szkolen - wioski partner EUROCREA MERCHANT oraz dostawca
rozwigzan e-learningowych - polski partner DANMAR COMPUTERS. Projekt BOSS4SME jest
wspotfinansowany ze srodkéw Unii Europejskiej w ramach programu Erasmus+ Partnerstwa Strategiczne
w dziedzinie ksztatcenia zawodowego.

Kontakt: CENFIM - klaster meblowy i centrum innowacji (Katalonia, Hiszpania) / http://www.cenfim.org/
info@boss4sme.com / 43560 La Sénia (Tarragona) / Hiszpania- Tel. +34 977 57 01 22
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